Kilde: Hjemmeside til Lars Sørgard (2003), Konkurransestrategi, Fagbokforlaget





Potensiale for koordinert prissetting (collusion)?





Bedriftene tar hensyn til at de møtes flere ganger i markedet





�EMBED Equation.3���	Kan føre til en av tre former for kartell





(i)	Åpent kartell


	§	bedriftene har en allmen kjent avtale


	§	eks.: OPEC





(ii)	Hemmelig kartell


	§	bedriftene har en avtale, men den er 		hemmelig for utenforstående


	§	eks.:  Bølgepapp-produsentene





(iii)	Implisitt kartell


	§	ingen avtale, men holder høy pris


	§	eks.: SAS versus Braathens SAFE (?)





To motstridende effekter av å bryte ut ved å sette pris under rivalens pris





Kort sikt:	Økt profitt siden en tar markeds-andeler fra de andre bedriftene





Lang sikt:	Redusert profitt fordi 'bruddet' fører til hardere konkurranse i framtiden


La oss anta at kartellet har følgende 'regel' for handling:





§	Sett monopolpris i denne periode hvis begge satt monopolpris i forrige periode.  





§	Hvis ikke, opptre som i statisk Nash-likevekt 





PM	=	Profitt hvis begge setter monopolpris





PD	=	Profitt hvis han setter en pris under monopol-prisen og rivalen holder monopolprisen





PN	=	Profitt hvis statisk Nash-likevekt





d	=	diskonteringsfaktor


	§	En krone i neste per. neddiskontert til idag





d nær 1 kan skyldes


§	Tålmodig eier (lav rentesats r)


§	Kort periodelengde


�
Det er ikke lønnsomt å bryte ut av kartellet dersom:


	�EMBED Equation.3���


�\SEKV SEQ  \* Arabic�1�


Omformet:


	�EMBED Equation.3���


�\SEKV SEQ  \* Arabic�2�





Når vil kartellet lykkes i å holde høye priser?





1.	Når d er tilstrekkelig høy


	§	legger stor vekt på framtidig profitt


	§	rivalen kan reagere raskt (periodelengden kort)





Dersom bedriftene kan raskt avsløre avtalebrudd vil de andre i kartellet raskt kunne reagere.





2.	Når pD er lav relativ til pM


	§	lav profitt når kartellet har brutt sammen sml. med kartell-likevekten


�
Fem karakteristika som gir potensiale for høye priser





(i)	Tålmodige eiere





Eierne er langsiktige investorer





�EMBED Equation.3���	Unngår fristelsen til å kutte priser idag





(ii)	Brudd med høye priser kan avsløres raskt





Det går kort tid før rivalene oppdager at vi har senket prisen, og dermed kort tid før de reagerer





�EMBED Equation.3���	Begrenset periode en er alene om å senke prisen





(iii)	Hard konkurranse etter evt. avvik fra høye priser





Stort tap når priskrigen først braker løs





(iv)	Få produsenter i en næring     





Lett å koordinere alle bedriftene





En bedrift har et begrenset potensiale for å øke sin markedsandel





 (v)	Høye etableringshindringer





En eventuell høy pris av de etablerte vil ikke tiltrekke seg nyetableringer
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